@ JamesHardie

A good job is not

hardie to find.

Bliv en del af James Hardie Europe GmbH's succeshistorie. Din partner i vaekst.

Vi er den globale markedsleder inden for fibergips- og fibercementlgsninger med maerkerne
fermacell® og James Hardie. Med vores banebrydende innovationer a&ndrer vi den made, Europa
bygger pa. Vi saetter nye standarder inden for omrader som lean produktion, skabelse af
efterspgrgsel og implementering af vores push-pull-strategi. Hver dag kombinerer vores

fantastiske team den kreative and fra en nystartet virksomhed med styrken fra en global
markedsleder.

For at styrke vores team er vi pa udkig efter en

Key Account Manager Gulv, @st

Danmark (m/k/d)

pa fuldtid og til fastansaettelse til vores Skandinaviske kontor i Gedved, Danmark



Dine opgaver

* Opbygning af salg af vores gulvprogram til byggeriet i @st Danmark. (Se mere pa
fermacell.dk/gulve)

* Du kegrer ud til kunderne fra din bopael pa Sjeelland

e Teknisk og kommerciel radgivning af arkitekter, entreprengrer og installaterer med det
formal at @ge salget i indenfor det vi kalder terre & miljgvenlige gulvigsninger.

* Herunder konkret opsggende salg via besag hos entreprengrer og installaterer.

¢ Udarbejdelse af tilbud inkl. forslag til tekniske lgsninger, og udfgrelse af alternative
gulvopbygninger i forhold til beton.

¢ Koordinering af din indsats med de andre salgere i landet.
* Deltagelse i regionale og nationale bygge- og fagmesser.

* Lgbende at kunne give input og informationer omkring konkurrenter, markedet m.m.

Du er...

e Smart? Du har uddannelse inden for Salg eller indgadende kendskab til byggebranchen,
gulvlgsninger og byggematerialer generelt. | bedste fald arbejder du i dag med salg af
byggematerialer til gulvopbygninger eller arbejder hos en udfgrende entreprengr og har
indgdende kendskab til gulvomradet. Deraf ogsa en teknisk viden om
undergulvsopbygninger. Erfaring med eksternt salg og kendskab til projektsalg er en fordel,
men ikke et krav.

e Drevet? At sta stille er ukendt for dig. Dit hgje niveau af motivation og get-things-done
mentalitet driver dig. Du @nsker ikke kun at opna dine mal men at overga dem. Du er
motiverende og har evnen til at prioritere nar hverdagen er travl. Du kan lide at arbejde i et
team og er villig til at rejseaktivitet i Danmark, hvis det er ngdvendigt.

e Agte? Du har staerke kommunikationsevner samt gode praesentationsevner.



Vi tilbyder

* En uformel atmosfaere i et dynamisk miljg

¢ Individuelle udviklingsmuligheder

e Store muligheder for at videreudvikle gulvprogrammet til det danske marked.
* Lgnpakke med bonus-, pensions- og sundhedsforsikringsordning

* Mobiltelefon og baerbar computer

* Frokostordning

¢ Firmabil

Nysgerrig?

Sa bliv en del af James Hardie Denmark. Vi er kun steerke som et team. Forskellige mennesker
driver innovation og vaekst. Vi er interesserede i, hvad folk har at sige, uanset kultur, baggrund
eller personlig overbevisning. Vi ser frem til at leere dig at kende.

Apply Now

Kontakt

Mats Ahlers
Senior HR Business Partner

James Hardie Europe GmbH
Bennigsen-Platz 1


https://james-hardie.onlyfy.jobs/apply/39kkvgrxw0ig3xpdqn31mysst6jnkv9

40474 Dusseldorf
www.jameshardie.de

™

YOUR PARTNER
IN GROWTH.


https://www.jameshardie.de/

